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1. Executive Summary 
本文中，Ultima团队分析了Q3 2022年第三季度至2023年第一季度的加密货币市场状况，并谈
到了 Ultima 在市场中的作用。其中，您可以查看有关本项目的使命、历史、关键技术及产品的信
息。 您将了解本团队已成功实施一年多的 Ultima价值维护策略，以及本项目近期的计划。 

2. 市场分析
2.1. 市场现状
我们已习惯了金融市场周期变化：牛市取代熊市，熊市取代牛市。然而，与传统市场相比，加密货
币市场难以预测，交易者很容易感到失望或被当成一个“业余爱好者”。

2023年1月，许多加密货币终于开始纷纷大涨，比特币价格跌破了20,000美元，一个月中上涨了
30%，以太坊也经历了类似的涨幅，其价格超过了1500美元。市场两大货币跟以前一样，引领市
场的其他货币增长，那么，2023年初，许多加密货币也开始迅速崛起。

上涨的因素有很多：从全球能源危机的疏缓和FTX崩溃后市场负面新闻的减少，到美联储对利
率政策软化的预期。此外，还有一些阻碍上涨的因素：从持续紧张的国际趋势，到对加密货币公
司开展的各种调查以及利用加密货币洗钱情况的侦查。

不过，值得注意的是，一月份开始，比特币出现大规模资金外流，这种情况往往预示着价格上涨。
因此，有可能是“鲸鱼”（大量硬币的持有者）引发了这种新趋势。

专家还指出，加密货币价格与科技公司股票价格的相联不仅没有减弱，反而有所增强。 因此，加
密市场的增长也可能与大型 IT 公司地位的稳固有关。

市场上风险交易数量的稳步增长也是对加密货币“谨慎乐观”的理由。投资人继续支持该行业，
这让加密初创公司不仅可以开发自己的产品，还可以支持其他货币的增长。

不管价格上涨的原因具体是什么，比特币和以太坊再次表明了“加密货币死亡”论言之过早。当
前的市场形势为短期和长期投资提供良好机会。然而，值得注意的是，要继续上升，全球“最大货
币”还要克服不止一个阻力。

山寨币也值得添加到投资组合中，不过还是要慎重对待，尤其投机性资产。比如，BONK币最近
在一天内暴跌了 100%。

2.2. 加密货币作为支付手段的优点
数字资产不仅快速地成为有前途的投资项目，还成为方便的支付手段。各种公司纷纷开始接受
加密货币。现在，找出一个接受加密货币作为服务付款方式的各行各业的专家就更容易了。

而且，2021年比特币首次在国家层面被认定为法定货币。目前，该币已在萨尔瓦多普遍普遍被
采用为支付手段。一些其他国家也正在讨论通过类似的方案。

https://www.outlookindia.com/business/why-is-bitcoin-rising-despite-negative-market-sentiments--news-254235
https://www.reuters.com/technology/us-agency-investigating-crypto-firms-misconduct-2022-12-05/
https://www.reuters.com/technology/crypto-firms-off-rocky-start-2023-with-outflows-layoffs-lawsuit-2023-01-05/
https://www.bloomberg.com/news/articles/2023-01-12/bitcoin-rally-shows-where-tech-stocks-go-cryptocurrency-follows
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加密货币作为支付手段的主要优势包括：

•	 独立性；
•	 保证对资金的控制；
•	 随时随地向任何人付款的功能；
•	 匿名性；
•	 较低的成本。

加密货币监管的主要任务之一是打击洗钱活动。 监管机构经常强调，在没有严格规矩的情况
下，加密货币会成为犯罪分子的常用手段。

反对监管的人认为，这一措施可能会限制交易自由，即使用加密货币的主要优势之一。实践表
明，这些担忧是没有根据的。比如，Tornado Cash混币工具曾遭受美国制裁，但是仍然继续运
营。

即使在接受法律监督的情况下，加密货币交易仍然继续保持自由和去中心化。毕竟，加密货币的
主要技术基础之一是很难改变的。

数字资产持有者仍然可以不受任何限制地将其转移到转移到世界任何地方的任何钱包。没有人
可以停止或冻结一项交易，也没有人可以强迫你提交财务报表。 

非交易所钱包，尤其是所谓的“冷”钱包，是无法被封锁的，其里面的资金只属于钱包的主人。加
密货币可以随时随地向任何人发送。采用比特币不需要得到任何银行或监管机构的批准，只需
要收款人地址就可以了。

去中心化不仅为用户提供了匿名性，还提供了更多使用且接收金钱的机会。比如，在传统的金融
体系中，当一个创业者需要付款计划方便的贷款，他只能去银行请求批准贷款。

加密货币用户不需要去任何金融机构。他们可以很自由地申请或借出资金，比如，直接通过智能
合约，或者使用中介平台作为保证。雄心勃勃的创业想法与为其实现所需资金之间的障碍变得
越来越少了。

得益于加密货币，人们可以更轻松地支持慈善公司、公共组织、以及偏僻地区的生意。例如，非洲
地区的银行普及率仍然很差，因此在非洲加密货币可以成功取代法定支付。此外，数字资产长期
以来促进了古巴与那些资本流动受限国家的贸易。

那些刚刚开始使用加密货币作为支付手段的人应该注意的是，与普遍的看法相反，数字资产的
交易是可以被追踪的。这不简单，但还是可以做到，各笔交易被记录并处于公共领域，在某些情
况下，用户可以查看网络上的一个地址与其所有者之间的连接。

不过，如果加密货币的用户没有将自己的数字资产与传统金融系统联系起来，那么对他进行去
匿名化几乎是不可能的。例如，用户不使用自己的银行账户来在交易所存款，也不将资金从交易
所提取到卡上等。

https://www.coindesk.com/layer2/2022/08/16/the-downside-of-sanctioning-tornado-cash/
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最后，加密货币支付往往比传统支付更便宜。不需要纳税，也不需要支付系统费用。矿工的成本
往往比法币支付的成本低得多，尤其是在国际转账。

尽管有这些好处，但加密货币尚未成为成熟的支付方式。 一些公司表示接受比特币来换取他们
的商品和服务，但实际上这些声明很少成真。 超过90%的与“第一个加密货币”的交易仍然是市
场投机。

同时，由于加密市场缺乏有效的监管，欺诈活动仍然居高不下。黑客攻击者很容易获得对用户钱
包的访问权限，而且黑客攻击通常是由于加密货币所有者的过错造成的。用户常犯的错误包括：
在电子邮件和公共服务器上存储密码和其他敏感信息、交易时不集中注意力、单击钓鱼链接等。

加密货币为用户提供跨境支付的自由，但同时要求用户保持谨慎。现代的一些项目采取很多措
施来尽可能地保护用户安全，但是遭受黑客攻击的风险仍然较高。比如，根据Chainalysis “Mid-
year Crypto Crime Update”报告，截至 2022年7月，已有19亿美元的加密货币被盗，比2023年
高 60%。

因此，加密货币支付潜力的真正实现还有待时日。这一任务虽然不简单，但是可以实现的。

而且，这方面的条件越来越好。 越来越多的人开始接触加密货币并将其使用。此外，进一步发展
的加密货币监管法以及新出现的创业公司使它们变得更加普遍和稳定。而且，越来越多的用户
对传统支付系统感到失望。甚至一些投资者也对它们失去了兴趣，2022年，支付服务的投资额
急剧下降。

https://blog.chainalysis.com/reports/crypto-crime-midyear-update-2022/
https://blog.chainalysis.com/reports/crypto-crime-midyear-update-2022/


6

2022年传统支付系统的资金额度 
（https://ftpartners.docsend.com/view/yw9ece46c54ks6zp 第103页）

此外，分析师发现，B2B电子支付存在重大的问题。该方面的流程和技术已经过时，急需现代化。
根据FT Partners报告，许多任务仍然需要手动完成，这不必要地耗费时间并增加出错的风险。
美国一半的B2B付款仍然是用传统的支票支付。

而且，仅美国的商业支付市场的交易量达到29万亿美元。因此，谁能为这些问题提供一个简单而
可靠的解决方案，谁就能获得巨大的回报。而这个解决方案不太可能是法币。

金融市场逐渐进入真空期，只有数字货币才能填充该真空。

然而，加密货币已经成功应对了其中一些挑战。美国企业家兼BitMEX联合创始人Arthur Hayes
认为，加密货币是严重不稳定时期的最佳资产。即使在最悲观未来的情况下（如政府严重限制资
本的自由流动），加密货币仍然是一种独立的支付和储蓄手段。它们是无法像“法定”货币那样被
限制、没收或控制。

您的数字资产永远属于您。

2.3. 市场发展趋势
这次“加密冬天”与之前的相比有几个不同点。其中最重要的是，机构投资者的作用急剧增
加。一年之前，机构投资者持有的比特币总额达到700亿美元。大型投资基金，以及特斯拉、 
MicroStratgy等公司已收购加密货币。

许多机构投资者仍然对数字资产感兴趣。埃隆·马斯克表示，特斯拉并未出售所收购的比特币。
等到新一轮牛市开始，机构投资者有很多资源来投资，而他们的权威将引起谨慎投资者对加密
货币的兴趣。 看来。这次将数字货币重回历史高位的不仅是个人交易者。

加密货币的普遍传播也起着很重要的作用。最近几年来，数字资产变得越来越流行，并为更多人
所用。2022年初，仅1.06亿人拥有比特币。

https://ftpartners.docsend.com/view/yw9ece46c54ks6zp
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加密货币市场不断扩大，并吸引更多投资者。这也为新一轮增长奠定了较好的基础。比特币网络
正在期待新的“减半行情”，即新币采矿率的下降以及挖矿区块奖励的重新计算。减半被认为会
对第一种加密货币的价格产生积极的影响，有助于重新平衡其系统。上一次减半发生在2020年
5月，当时，市场开始快速上涨。下一次减半计划在2024年进行。

有趣的是，尽管2022年有各种意想不到的挑战，投资者对数字资产及相关公司的兴趣并没有减
弱。根据FT Partners的一份报告，加密货币和区块链初创公司在这一年中筹集了175亿美元的
投资，交易数量比2021年增长了45%。

交易分析也证明全球加密货币市场规模扩大。美国公司吸引了最多的投资，但来自新加坡、英
国、印度、加拿大、瑞士、法国、德国和中国的初创公司也获得了显著的资金流入。

2022年加密货币和区块链市场的交易 
（https://ftpartners.docsend.com/view/yw9ece46c54ks6zp 第83页）

投资人主要投资那些加强数字资产整合应用并提高区块链和Web3平台安全性的项目。虽然这
笔钱看起来并没有直接进入加密货币市场，也不影响数字资产的价值，但事实并非如此。

加密货币市场流动性相当充足，更重要的是让加密货币和区块链对普通用户以及个人和机构投
资者变得更加灵活、可靠且富有吸引力。有前途项目的支持果然会有这样的效果。

https://ftpartners.docsend.com/view/yw9ece46c54ks6zp
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加密货币和区块链市场近期交易动态 
（https://ftpartners.docsend.com/view/46rtk3hyghm3jcpa 第38页）

当局对对市场监管法律的评估有所不同。完全自由市场的支持者对法律不满意，并希望捍卫市
场自由。然而，许多投资人和分析师认为，监管将有利于加密货币。毕竟，新的法律不一定代表投
资者和公司将被限制并遭受损失。

新规则将使市场更加透明和稳定，并且有助于摆脱加密货币与犯法行为联系的旧日名声，这一名
声仍然令许多监管机构和投资者感到担忧。这些好转将吸引更多投资，并为进一步增长提供动力。

2.4. 未来5年的预测 
未来5年加密货币市场的动态难以预测。许多外部因素能影响数字货币涨跌，其中大多数因素随
时可以改变。然而，仍有理由保持乐观。

加密货币怀疑者认为，当前的市场状态表明加密货币的脆弱性，因此，我们应该避免接触数字资
产。但是其他专家将其视为开立新多头头寸并加强现有头寸的绝佳机会。

加密货币爱好者兼爱德曼金融引擎（Edelman financial Engines）的创始人里克·埃德尔曼
（Ric Edelman）说，“加密货币是35年来从未见过的财富创造机会”。据他看来，无论如何，数字

资产都会保留巨大的快速增长潜力。

他认为最近价格调整的主要原因不仅在于外部因素，还在于市场上杠杆贷款的次数过多。埃德
尔曼将当前的形式与2008年的金融危机作比较，当时市场崩溃之后几乎所有资产都开始上涨
了。

在他看来，目前的加密货币冬天可能还会持续几个月，但随后会迅速恢复并创下新高。他认为，
比特币可能在不久的将来会达到10万美元的价格。

埃德尔曼相信，在未来五年内，加密货币将作为私人和机构投资者投资组合中的重要且广泛使
用的一部分。

其他主要那些来自传统金融体系的分析师对市场给出了更保守的评估。他们认为，在2023年，
数字资产将接近过去的高点。他们认为，比特币的价格将保持在50,000美元左右。而到2025年，
数字资产将达到一个新的水平，比特币价格将达到10万美元。

https://ftpartners.docsend.com/view/46rtk3hyghm3jcpa
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专家指出，周期性是加密货币动态变化趋势的核心。在这一方面，数字资产市场类似于股票市
场，每次上涨后都会有一次下跌，而每次下跌后都会有一次上涨。 

加密货币经历了不止一次的价格下跌，但总是回到以前的高点，然后再创新高。因此，数字资产（
尤其是长期投资）对投资者仍然具有吸引力。

3. 使命
我们的使命是成为世界上使用最广泛的加密货币和人人都能使用的生态系统。Ultima 是一种
超通胀代币，作为奖励记入用户账户（下文将详细介绍获取 Ultima 的机制）。

用户是代币的唯一所有者。他可以自由地以低廉、快速并安全的方式挖掘、消费、转移、存储、继
承自己的代币，或进行其他交易。

Ultima 密码系统采用先进的新技术，其中已解决了比特币和其他硬币存在的不足之处。 同时，
我们不与现有市场上的其他币竞争，而是创造自己的市场，并且现在我们在其中已占领先地位。

Ultima的目标是成为世界上使用最广泛的数字货币和加密领域的生态系统。Ultima 代币最初
的构想是成为一种方便的日常支付方式。尽管一些市场参与者已提供用比特币支付商品和服务
的功能，但事实上，该币一般只作为营销工具，而不是真正的支付收到。超过 90% 使用比特币的
交易都属于市场上的投机活动。

与此同时，Ultima 计划成为一种主要的法定货币入口点，并保证快速的交易周期以及很低的波
动风险。Ultima 将提供无需中介即可在世界各地进行的即时交易、全天候运营、系统安全、独立
性、完全匿名性以及将 Ultima 自由转换为法定资金和其他代币的功能等。借记卡等综合支付机
制将成为适合客户和商户的大规模支付方式。

3.1. Ultima能够解决哪些加密货币的问题？
问题：汇率不稳定

解决方案：增长战略包括一系列增强汇率弹性的措施，比如：不断地燃烧代币、采用通货紧缩机
制、不断地扩大社区等措施。

问题：对于没有技术背景的用户来讲，大多数加密货币很难理解

解决方案：超过一半的 Ultima用户在加密货币市场领域中是新手。  Ultima 团队的目标之一是
制作最简单易用的站点和应用程序。 除了方便的操作界面外，用户还可以享受每个产品的详细
说明书。此外，Ultima 客服全天候 24/7 提供 5 种语言的及时帮助。
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4. Ultima的历史
Ultima的历史可以追溯到2016年的瑞士。该项目始于一支在加密产品和支付系统方面具有丰
富经验的专业开发人员团队。如今，Ultima 在全球 120 多个国家开展业务。

本项目的各位创始人曾在2016年有了一个想法：创建一个可以解决现有加密货币问题的区块
链。2017年该想法首次实现了。然后，2018年本公司推出了一个更新的基于通货紧缩coinbase-
交易的区块链。本团队发展历史的新里程碑是推出Smart Blockchain，该项目融合了所有现代
区块链的精华。

如今，Ultima 是一家由瑞士、德国、奥地利、阿联酋和香港公司组成的集团公司。这些国家以稳
定性、安全性、发达的法律制度、对创新的开放性、以及着眼于未来的全球解决方案的应用而闻
名。

Smart Blockchain 创始人 Alex Reinhardt 是创新区块链领域的先驱人物之一。 Alex 
Reinhardt是一位 区块链技术专家、经济学家、风险投资家和连续创业家。

他在创业和风险投资行业拥有超过10年的宝贵经验，他擅长解读创新项目，并评估其价值。在一
年半的时间里，他创建了几家营业额达数千万美元的企业和一个国际社区，如今，该社区团结了
来自全球各地的超过 280 万人。

The Entrepreneur杂志将ALEX列为加密领域最具影响力的 10位人物之一。The Entrepreneur 
是自1979年开始出版的世界上最著名且最有影响力的商业媒体之一。该媒体发布关于市场营
销、商业、创业、销售、财务等方面的文章。每个月The Entrepreneur官网的访问量接近1500万
人次，这一数字可与《福布斯》、《公司》、《彭博社》等大型媒体相媲美。此外，Arabian Business 
杂志将 Alex Reinhardt 列为迪拜最具影响力的 100 位人物之一。

Ultima发展的一个新里程碑是 DeFi-U 产品，这是一个独特的解决方案，允许用户直接与区块
链互动，并通过持有 SPLIT 代币以Ultima代币获得奖励。本文件的 Ultima 生态系统部分将对
该产品进行更详细的讨论。

5. Ultima代币的价值增长策略
甚至在构思阶段，Ultima 团队就考虑了代币增长战略。这种策略即使在熊市中也能保持流动性
和汇率的稳定性。Ultima 团队选择了通货紧缩战略。该战略包括以下几个方面：

1. 供应量有限 
市场上的代币总数：100,000枚

2. 建立委托流动性矿池 
流动性池中的 Ultima 代币每日分配给 SPLIT 代币持有者。分配与 SPLIT 数量成正比 — SPLIT 
代币持有者拥有的 SPLIT 代币越多，获得的 Ultima 代币就越多。

https://www.entrepreneur.com/article/346140
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3. 减半 
区块链执行减半规则，根据该规则，每 1000 万个区块之后，每天分发的代币数量将减少 2 倍。在
运行的第一年，代币数量为 50 个，第二年为 25 个，到 2028 年，每天将有 1 个 Ultima 进入市场。

4. 大型的基础设施
与市场上大多数主要为投机而创建的加密货币相比，Ultima 代币是一个大型加密货币基础设
施的一部分，该基础设施包括许多现代的产品，其中一些产品目前在市场上是独一无二的。本文
件的第8 段中，有关于本项目基础设施的更多详细信息。 

6. Ultima 社区
Ultima 社区是通货紧缩发展战略的有力组成部分，也是项目的一大竞争优势。从本项目启动的
那一刻起，本公司团队就将社区的发展作为其主要的目标之一。

目前，本生态产品的用户数量超过280万人，其中每个人都是全球加密爱好者社区的一部分，他
们都形成了在全球加密货币市场上推广本生态的强大渠道。 随着社区的不断增长，市场上可用
的Ultima代币数量随着社区的增长而减少，这也加强了Ultima的价值。

Ultima 社区成员通过分割过程参与奖励分配、从货币汇率变化中获利，他们使用Ultima基础设
施项目（电商市场、众筹平台等）。本社区的近三百万人的活跃度和有限的代币供应量直接影响
本公司主要代币的增长，因为进行任何操作都需要采用 Ultima币。这些因素的综合作用有利于
Ultima生态系统的主要代币。

目前，Ultima 加密社区是市场上最大且最具多元文化的社区之一。从拉丁美洲到德国，本公司
举办会议及培训活动，让本社区每天都在成长为一个强大而忠诚的社区！ Ultima 团队采用如此
罕见的发展社区的方法，这是本项目增长的主要驱动力之一。 

7. Ultima 生态系统
Ultima不仅仅是一个社区，还是一个庞大的产品生态系统。在加密货币时代的前期，对加密货
币基础设施的要求并不多，只要用户可以开采、存储、买卖加密货币就足够了。因此，很多人将加
密货币称为“投机工具”。如今，当加密市场的“狂野时代”逐渐成为历史时，最成功的项目是那些
在基础设施里面运营的项目，这些项目不仅让用户开采、存储、或出售加密货币，而且将其用来
购物、支持众筹项目，建立自己的企业等。 

这些功能结合起来构成一个加密货币生态系统，这是一个复杂且自组织的环境，其主要优势在
于稳定性和广泛的发展机会。例如，以太坊生态系统和币安智能链属于这类的生态系统，它们早
已超出了普通加密货币交易所的范围。

Ultima 也属于这类的生态系统，其中，复杂且多层次的基础设施确保了其长期稳定的发展。为
了让采用加密货币人们的数量不断增长，以便他们可以在现实生活中使用代币来满足日常需
求，Ultima团队不仅创建了自己的完全去中心化的区块链，还创建了一系列高科技产品。
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目前，ULTIMA生态系统包括创新的众筹平台、电商市场、加密货币借记卡、加密货币交易所、钱
包、travel平台等产品。

目前，ULTIMA 生态系统包括独特的 DeFi-U 产品、SMART Wallet钱包和 Ultima Store购物平
台。

众筹平台、旅游平台、加密货币交易所等正在开发中。

7.1. 本生态系统产品概述
DeFi-U 
DeFi-U是Ultima团队的产品，它是一种区块链技术，允许用户直接与区块链网络互动，并通过
持有SPLIT代币获得ULTIMA代币奖励。 

DeFi-U 的核心是一个流动性池，是区块链上的一个闭环和自我维持的去中心化系统。 

要使用该产品，您需要： 

•	 在 DeFi-U 网站上注册；
•	 购买分割许可证； 
•	 购买分割合约。 

一旦购买了分割合约，就会在网络中创建 SPLIT 代币。这些代币是 SMART BLOCKCHAIN 网络
中的代币，定义了 Ultima 代币在去中心化系统中的分配权。

Ultima代币奖励的大小取决于用户拥有的 SPLIT 代币数量。

例如，如果当前从资金池中分配了50枚Ultima代币，而用户钱包中有 1000 个分割代币，那么分
割一次可以获得 0.05 个 Ultima，分割 10 次可以获得 0.5 个 Ultima。相应地，分割越多，获得的 
Ultima 也就越多。与此同时，市场上可供分割的 Ultima 数量大约每年会减少一半。

SMART Wallet 钱包  
SMART Wallet 钱包是一种多功能钱包，也支持 Ultima 代币。该钱包支持流行的加密货币和智
能区块链里的令牌。创建新 SMART Wallet 钱包时，用户独自拥有私钥和公钥，因此，因此，第三
方无法访问您钱包中的代币。您的代币是完全安全的，而且，钱包数量不受限制，您可以在一个
APP中创建任意数量的钱包。 

Ultima Store 购物平台
Ultima Store 是一个独特的购物平台，只有 ULTIMA 社区成员才能成为最著名市场代金券的所
有者，并使用代金券购买所有商品和服务。

目前正在开发以下产品：

http://smart-wallet.com/
http://ultimastore.com/
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Charity Crowdfunding 和 StartUp Crowdfunding
Charity Crowdfunding 和 StartUp Crowdfunding 是两个众筹平台，人们和初创公司可以在
这些平台上推广自己的想法并接受资助，而用户有机会支持一些有前途的想法。其中第一个平
台旨在帮助人们，第二个平台旨在帮助初创企业。

这些平台基于win-win（双赢）原则：人们可以获得项目资助并推广自己的想法，而赞助商有机
会支持他们感兴趣的项目。

Ultima Store 电商市场 和 UltimaDeal 广告平台 
Ultima Store 是一个全球市场，其中，用户可以用Ultima代币购买或出售任何商品和服务。

该网站的界面很简单，要购买或出售商品或服务的用户，只需要通过单击几下创建一个帐户即
可。 

UltimaDeal 是一种在线广告平台。  

Ultima Travel Club  
Ultima Travel Club 是旅游服务市场上唯一可以让用户在预订并支付机票、酒店、水路旅游、汽
车，等其他活动的同时，节省高达90%的费用。该平台以 Ultima 代币进行结算。

本公司travel-平台的数据库里有250万家折扣高达90%的酒店和别墅、950家游轮公司（水路旅
游价格从25美元起）、许多大型汽车租赁公司、150多个国家超过30万项活动的优惠等其他独特
的机会。

ULTIMEX交易所
ULTIMEX交易所是一种具有较高流动性的顶级加密货币交易所。除了 Ultima 生态系统的各种
代币以外，其中还有加密市场的其他流行加密货币可供交易。

8. 路线图
2023年3月：启动Smart Blockchain

Q1 2023: 首次发行并启动 Ultima 代币交易 

Q3 2023–2024: 推出 DeFi-U 产品，Ultima 在交易所上市

Q1 2024:减半、CoinMarketCap、加密借记卡、SMART Wallet冷钱包集成和 SMART Wallet桌
面钱包 

Q2 – Q3 2024: 购物平台、旅游平台、众筹平台、交易所、NFT Ultima、NFT Marketplace的演示

http://ultimaheart.com/
http://ultimastartup.com/
http://ultimaheart.com/
http://ultimastartup.com/
http://ultimastore.com/
http://ultimadeal.com/
http://ultimastore.com/
http://ultimastore.com/
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9. 市场的挑战
进入加密货币市场时，新项目要面临大量挑战，包括：很大国家缺乏加密货币监管法、黑客行动
高调频繁、公众对加密货币没有信任、波动性超高等。

Ultima 团队成功地克服了所有这些问题。例如，本公司的律师团队（其中有来自世界各地的律师）
仔细研究有加密货币监管法国家的立法。本公司开发团队不断努力提高产品对潜在攻击的抵抗
力，而 Ultima 团队也在积极告知用户要保护自己的个人数据和钱包安全。为了在熊市期间保持
汇率稳定，本公司实施通货紧缩策略，我们在本文件第 5 段中描述了该政策。 此外，Ultima 营销
团队也在致力于提高公众对加密货币的认识，比如，准备教育材料、举办线上和线下活动等。

10. 免责声明
此分析报告中提供的信息并非详尽无遗，并不成立合同关系的要素。本分析报告的内容对公司
各方都不具有约束力，本公司保留在代币销售之前、期间或之后的任何时候以任何理由将此报
告的部分内容修改、补充或删除的权利（通过在官网上发表已修改的报告版本）。

此分析报告为本公司所有，不得改写、复制、转让给第三方或以任何其他方式分发。此分析报告
的目的只是为了提供一般的信息，作为与它所处理的狭窄问题相关的某些概念性的指南。此分
析报告不构成投资、法律、税务、监管、财务、会计等建议，并不能作为对代币收购交易进行任何
评估的唯一依据。在购买代币之前，潜在买家应咨询咨询其法律、投资、税务、会计和其他顾问，
以确定此类交易的潜在利益、责任等其他后果。
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此分析报告中的任何内容均不应被理解为任何一种的招股书，或包含任何类型的投资邀请。此
文也不构成在任何司法管辖区域内要求认购或购买任何证券的要约邀请。本文不受任何司法管
辖区禁止或以任何方式限制涉及数字代币交易的任何法律或法规的约束。

本代币不是数字货币、证券、商品或任何其他类型的金融工具，也未根据1933年的美国证券法、
美国任何州的证券法或任何其他国家（包括潜在代币持有人居住的国家）的证券法注册。

本公司代币不得不向永久居住地、住所地或注册地为美国（包括各州和哥伦比亚特区）、波多黎
各、美属维尔京群岛、任何其他美国属地或适用法律或法规禁止或限制数字代币交易的国家或
地区的公民、个人或法人发售或分发，也不得由其持有人转售或以其他方式转让。受以上限制的
人购买代币的行为属于非法、未经授权或欺诈行为，并应根据所在地区的法律对此负责。

本公司不在新加坡、中华人民共和国、韩国或其他数字代币交易或涉及数字代币交易受到限制
或需要公司注册或从任何相关政府机构获得许可证的国家和地区出售、分发代币或开展任何受
监管的业务（活动）。

各位代币买家该注意的是，本公司向他/她提交这份分析报告的依据是，根据他/她居住的管辖
国家的法律，他/她是一个可以合法参考该文的人。每位潜在的代币买家均应确定他/她是否可
以在此司法管辖区合法地购买代币，然后将其转卖给其所在司法管辖区的另一个买家。

本分析报告中包含的一些陈述、评估和财务信息属于预测性陈述或信息。此类预测性陈述或信
息涉及已知和未知的风险，以及可能导致实际事件或结果与此类预测性陈述或信息中暗示的评
估或结果存在重大差异的不确定性。

本公司保留拒绝任何不符合购买代币所需标准（本文所提到的并符合适用法律的）的人访问其
加密系统的权利。比如，本公司随时可以自行决定拒绝不符合公司规定标准的人访问其系统。

此分析报告的英文版为本项目的主要官方信息来源。其内容将有时被翻译成其他语言。翻译过
程中，本文档中包含的信息可能会丢失或失真。本公司无法保证无法保证翻译的准确性。在译文
与此分析报告的英文版之间存在任何差异或不一致的情况下，则以本文件的英文版本为准。
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